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Assurance crédit
Même si de nombreuses entreprises croient que les projets 
financés par des banques multilatérales de développement sont 
dépourvus de risques de paiement, ce n’est pas nécessairement 
le cas. Les banques multilatérales prêtent de l’argent aux pays 
où les travaux de développement sont exécutés. Le pays devient 
alors l’emprunteur et a la responsabilité de contrôler et de 
gérer les contrats ainsi que de faire tous les paiements requis. 
Cela peut être un défi lorsque le pays a des antécédents de 
crédit peu enviables ou que la législation en la matière n’est  
pas nécessairement bien établie. 

Dans certains cas, le risque est encore plus élevé parce 
que plus d’un pays est concerné par un projet, ce qui veut dire 
que vous négociez avec plus d’un emprunteur. Les produits 
d’assurance crédit d’EDC conviennent parfaitement bien pour 
apaiser les craintes de non-paiement et peuvent nettement 
améliorer la gestion de votre fonds de roulement.

Tout d’abord, lorsque vous traitez directement avec 
une BMD ou indirectement par l’entremise d’une entité 
gouvernementale emprunteuse, EDC peut, grâce à ses 
programmes d’assurance, réduire jusqu’à 90 % les pertes 
attribuables à un défaut de paiement résultant de risques 
commerciaux ou politiques. Si EDC considère que les risques 
politiques et commerciaux perçus sont acceptables, elle peut 
même envisager d’appuyer les transactions et d’assumer un 
risque direct lié à l’acheteur selon des modalités non garanties 
d’une durée variable.

Par ailleurs, l’assurance crédit d’EDC peut aider les 
exportateurs à obtenir plus facilement un fonds de roulement 
de leur institution financière. Par exemple, un exportateur peut 
utiliser une police d’assurance comptes clients comme garantie 
qui permettra à sa banque de financer le fonds de roulement 
requis par son entreprise. En fait, si une telle créance est garantie 
par une assurance d’EDC, la banque aura tendance à prêter 
des fonds de la marge de crédit bien que le compte soit 
d’une durée de plus de 90 jours, une décision qui peut avoir 
une importance vitale pour un exportateur étant donné que 
les banques n’acceptent habituellement pas les comptes clients 
étrangers comme nantissement des prêts sur marge de crédit.

Assurance risques politiques
Les exportateurs canadiens du secteur de la construction et de l’infrastructure peuvent 
profiter de l’Assurance risques politiques d’EDC. C’est que les projets financés par les 
banques multilatérales de développement se déroulent généralement dans des marchés 
en développement où les entreprises peuvent être exposées à un certain nombre de 
risques politiques inhérents aux économies concernées. L’Assurance risques politiques 
se révèle donc un outil utile pour les entreprises qui cherchent à couvrir leurs actifs, qui 
sont souvent requis pour obtenir certains contrats à l’étranger.

De plus, grâce à l’Assurance risques politiques, les entreprises canadiennes sont en 
mesure de protéger leur équipement et leurs stocks qui se trouvent sur des marchés étrangers 
contre la confiscation, l’incapacité de réexporter et la violence politique. Cette assurance peut 
aussi protéger les entreprises qui ouvrent des comptes bancaires sur des marchés étrangers en 
réduisant les risques de non-transfert, de non-convertibilité et d’expropriation des fonds. 

Produits de cautionnement d’EDC
Lorsqu’une entreprise canadienne veut vendre de l’équipement 
ou des services à un autre pays, l’acheteur ne connaît pas néces-
sairement la réputation de l’entreprise. Par conséquent, il insis-
tera sans doute pour que l’entreprise canadienne fournisse une 
forme de garantie d’exécution telle qu’un cautionnement. Un 
cautionnement est essentiellement un instrument financier, un 
document inconditionnel et irrévocable, qui est souvent fourni 
par une tierce partie telle qu’une banque afin d’encourager 
l’exécution d’un contrat ou d’une obligation. Les deux types de 
cautionnement les plus courants sont la lettre de garantie et la 
lettre de crédit de soutien.

La difficulté à laquelle de nombreuses entreprises sont 
confrontées est le fait que, lorsqu’une banque fournit une lettre 
de garantie au nom d’un client, elle gèle souvent un montant 
correspondant sur la marge de crédit du client.

Cette mesure peut toutefois entraîner des problèmes 
de fonds de roulement. Les produits de cautionnement 
d’EDC peuvent contribuer à libérer le fonds de roulement des 
entreprises en fournissant des garanties à la banque, ce qui 
renforce la capacité de la banque d’appuyer ses clients. 

Fonds de roulement
Vous avez besoin d’accroître votre marge de crédit opéra-
tionnelle, que ce soit pour acquitter les coûts initiaux de 
soumission à des contrats financés par des BMD ou intensifier 
vos activités sur les marchés mondiaux? Le Programme de garan-
ties d’exportation peut vous aider à donner à votre institution 
financière les garanties voulues. Celle-ci pourrait, par exemple, 
vous accorder en toute confiance le soutien financier néces-
saire à la poursuite des travaux en cours, à la gestion des stocks 
et à l’achat de matériel en vue de la réalisation de vos contrats 
d’exportation, ou encore répondre à vos besoins de fonds de 
roulement découlant de vos activités d’exportation. 

Pour un complément d’information sur les produits et les services 

d’EDC, composez le 1-800-368-6664, du lundi au vendredi, entre  

8 h et 18 h (HE) ou visitez notre site Web à www.edc.ca/french/index.htm.
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Soumissionner des contrats d’infrastructure financés par les BMD

NOUS VOUS DONNONS L’HEURE 
JUSTE AFIN DE VOUS SIMPLIFIER 
LA VIE

Vous avez sans doute déjà songé à répondre à un appel d’offres pour un projet financé par une banque 
multilatérale de développement (BMD), mais vous ne saviez pas par où commencer. Laissez EDC vous aider à y 
voir plus clair. Nous avons conçu un guide qui décrit toutes les étapes du processus de soumission des projets 
d’infrastructure financés par les BMD. Vous y trouverez de l’information sur les quatre grandes banques 
multilatérales de développement ainsi que des conseils sur la façon de cerner des occasions d’affaires et de 
présenter une soumission pour des contrats d’approvisionnement et de services-conseils. Notre guide dresse 
également un aperçu des relations entre le Canada et chacune des BMD.

Un projet financé par une BMD peut être très profitable, mais son obtention découle généralement d’une 
grande préparation et d’une bonne compréhension du processus. Consulter le guide d’EDC, c’est votre premier 
pas vers l’obtention d’un contrat. 

SOUMISSIONNER DES CONTRATS D’INFRASTRUCTURE FINANCÉS  
PAR LES BMD : GUIDE À L’INTENTION DES ENTREPRISES CANADIENNES

Téléchargez votre exemplaire gratuit à l’adresse suivante : www.edc.ca/guideBMD

http://www.edc.ca/guideBMD
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