
VOTRE CLIENT EST-IL UN EXPORTATEUR?

À propos d’EDC

Société d’État à vocation 

financière, Exportation et 

développement Canada 

(EDC) aide les entreprises 

canadiennes de toutes tailles 

à réussir à l’étranger.

En tant qu’experts du risque 

international, nous leur 

offrons les outils dont elles 

ont besoin – savoir 

commercial, solutions de 

financement et d’assurance, 

placements en capitaux 

propres et réseaux de 

relations – pour prospérer en 

toute confiance.

Dans la conduite de ses 

affaires, EDC souscrit aux 

principes de la durabilité et de 

la responsabilité des 

entreprises.

EXPORTATION ET DÉVELOPPEMENT CANADA

Pour EDC, un exportateur est une entreprise canadienne, 
petite ou grande, qui vend des biens et services à l’étranger. 
Mais ce n’est pas tout. Regardez cette vidéo pour connaître la 
définition complète.

Vous n’êtes pas sûr que votre client est un exportateur? Voici quelques 
indices révélateurs :

• Besoins en devises

• Télévirements provenant de l’étranger

• Acheteurs et comptes clients étrangers et 
incapacité de les nantir

• Stocks détenus à l’extérieur du Canada et 
incapacité de les nantir

• Lettres de crédit à l’exportation

• Contrat de garantie générale maximisé dans le 
cadre d’un contrat d’exportation, ou 
financement d’une filiale ou d’une société affiliée 
à l’étranger

• Coûts de préexpédition ou de financement liés à 
un contrat d’exportation ou à un bon de 
commande

Les états financiers de vos clients exportateurs peuvent montrer ce qui suit :

✓ Gains ou pertes de change

✓ Notation du risque de change

✓ Frais de déplacement élevés

✓ Frais de transport et droits de douane

✓ Notation de société affiliée à l’étranger ou de stocks à l’étranger

https://jwp.io/s/8PwwC23k
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✓ Cabinet d’ingénierie qui offre des services-conseils sur des projets 
internationaux

✓ Entreprise canadienne qui sous-traite ses activités de fabrication à l’étranger 
et qui effectue des livraisons directes partout dans le monde

✓ Entreprises de technologies travaillant avec des clients étrangers

✓ Un commerçant de produits agricoles qui vend des pois, des lentilles et 
d’autres légumineuses à des acheteurs étrangers
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✓ Entreprise qui fabrique des composants pour un fabricant canadien 
d’équipement minier 

✓ Agriculteur qui vend des grains à un courtier en produits de base ou sur une 
bourse de marchandises

✓ Producteur de tulipes qui vend à un important détaillant local qui, à son tour, 
vend à l’étranger ainsi qu’au Canada

✓ Fournisseur de services de nettoyage de puits de pétrole et de gaz naturel 
qui vend à des producteurs canadiens de ce secteur
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✓ Fabricant de vêtements bien établi qui reçoit son premier bon de 
commande d’un acheteur étranger

✓ Entreprise de technologies dont le concept commercialisé a fait ses 
preuves, abordée pour la première fois par une entreprise étrangère

Vous pouvez aussi poser les questions exploratoires suivantes
pour savoir si votre client est un exportateur.

• Recevez-vous des paiements d’acheteurs ou de clients à 
l’extérieur du Canada?

• Devez-vous soutenir une filiale ou une société affiliée à 
l’étranger?

• Vos activités de fabrication sont-elles sous-traitées à 
l’extérieur du Canada?

• Votre entreprise produit-elle des logiciels?

• Avez-vous une entreprise de services qui fait affaire 
avec des clients étrangers?

• Faites-vous affaire avec des clients canadiens qui 
vendent leurs biens ou services à l’étranger?

• Êtes-vous un fournisseur dans une chaîne 
d’approvisionnement au Canada basée sur 
l’exportation?

• Négociez-vous avec un acheteur étranger pour la 
première fois?

• Avez-vous reçu une proposition ou un bon de 
commande d’un client étranger pour la première 
fois?

• Soumissionnez-vous pour un contrat avec un client 
étranger pour la première fois?

Vous avez déterminé que 

votre client est un 

exportateur. Et 

maintenant?

Si votre client s’inscrit dans le 

mandat d’appui des 

exportations d’EDC, il est 

admissible à son soutien.

Collaborez avec EDC pour 

fournir à votre client une 

gamme de solutions conçues 

pour répondre à ses besoins en 

exportation.

Pour en savoir plus à ce sujet 

ou pour découvrir ce qu’EDC 

peut faire, rendez-vous sur 

www.edc.ca.

www.edc.ca

EXPORTATEURS DIRECTS

EXPORTATEURS INDIRECTS

FUTURS EXPORTATEURS
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